
Una guida rapida ai fondamentali più rilevanti per un Key Account Manager. 
Abbiamo messo in evidenza quali utilizzare, perché sono importanti e quali 

risultati è possibile ottenere. 

Fix the basics 

Questo fondamentale semplifica e velocizza il lavoro per garantire il rispetto degli standard del tuo brand. 
e.fundamentals mostra all'utente in modo immediato dove sono i problemi che devono essere risolti.

"Fix the Basics" contribuirà a favorire un miglioramento radicale della visibilità sui siti dei retailer online. 
Gli account manager possono utilizzare "Fix the Basics" per capire come far sì che le nomenclature del 
prodotto siano idonee e coerenti con il business. Ciò consente di comparire più in alto tra i risultati di 
ricerca ed essere più visibili per il consumatore. 

Easy to Buy

Questo fondamentale fornisce il punto di vista del cliente sulla posizione del tuo brand e dei brand 
competitor nei risultati di ricerca nella categoria.

Ogni retailer utilizza un algoritmo diverso per classificare e visualizzare i prodotti nei risultati di ricerca. I 
nostri dati ti consentono di vedere dove sono posizionati i tuoi prodotti nella search per ciascun 
rivenditore, l'ordine esatto e i prodotti dei competitor che vengono visualizzati contemporaneamente ai 
tuoi. 

Come Account Manager puoi utilizzare "Easy to Buy" per migliorare la tua performance rispetto ai 
competitor. Questo fondamentale ha un impatto positivo incredibilmente significativo sulle vendite.

Winning Campaigns

Questo fondamentale misura l'impatto complessivo delle promozioni nel corso del tempo e lo valuta 
rispetto ai tuoi obiettivi (ad es. prova prodotto, up-trading, ecc.). "Winning Campaigns" consente inoltre di 
monitorare tutte le attività promozionali della concorrenza nella categoria di riferimento e di 
comprendere la propria competitività promozionale. 

"Winning Campaigns" ti aiuta a pianificare in modo efficiente e ad  eseguire l'attività giusta al momento 
giusto. Per un Account Manager questo è uno strumento estremamente utile per concordare la strategia
promozionale con il retailer e verificarne il rispetto.

Use Case – Key Account Manager

I fondamentali più interessanti per un Key Account Manager sono…
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I fondamentali più interessanti per un Key Account Manager sono evidenziati in rosso. E’ 
comunque possibile, per come è strutturata la piattaforma e.fundamentals, poter accedere a 
tutte le informazioni che desideri monitorare. I fondamentali possono essere accesi o spenti
in base a singoli ruoli, team o utenti. 

Esplora ciascuno dei fondamentali nel
nostro service walkthrough:
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Contattaci per maggiori informazioni o 
per prenotare una demo: 

connect@omnishopper.co
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